Instituciones Financieras
Internacionales IFIS

Se crearon tras la Il Guerra Mundial, en 1944 con la pretension de que
apoyaran la recuperacion de la economia internacional, ordenando y
gestionando los intercambios comerciales, financieros y monetarios.

* Fondo Monetario Internacional FMI

% Banco Mundial BM

% Organizacion Mundial del Comercio OMC

% Organizacion para la Cooperacion y
el Desarrollo Econdmico OCDE

% Grupo de las 8 Naciones G8

* Empresas Transnacionales
ETN
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Fondo Monetario Internacional FMI Organizacion Mundial del Comercio OMC Empresas Transnacionales ETN

Se denomina asi a las empresas que producen en mas de un pais.

Son independientes de cualquier poder democratico; la capacidad de los estados
para controlarlas es minima, dado su poder.

Su visiéon del mundo es la de un gran mercado sin regular donde lo més importante
es que sus productos sean competitivos.

El poder econdmico de las grandes empresas
transnacionales supera al de muchos paises

Lainfluencia de estas empresas en las condiciones laborales, ha sido realmente

negativa:

* consideran que los derechos laborales suponen un obstéaculo para el crecimiento.

* provoca una mayor competencia entre los paises del mundo lo que lleva a éstos

2 a dejar de atender los aspectos laborales y ambientales.

o * trasladan la fabricacion de sus productos a aquellos paises que les ofrecen

- mayores ventajas (mano de obra mas barata, eliminacién de impuestos, terreno
gratis, reduccion de costes laborales...).

* establecen en dichos paises las lamadas “zonas francas”.

Banco Mundial BM

“Zonas Francas”: areas delimitadas en las cuales,
las mercancias no estan sometidas al control
habitual de aduanas, tampoco estan sujetas a
pagos de impuestos o tributos, ni tienen
prohibiciones de tipo econdmico.

Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo
= z q OCDE Existe un gran contraste entre sus bajos costes de produccion y sus elevados
conomico beneficios econdmicos.

La empresa Nike ha declarado que en un par de zapatilas
de tipo medio, el trabajo tiene una incidencia de un dolar y
medio; [...] no es mucho si se piensa en los 100 ddlares que
ha de pagar el consumidor, y en el volumen de los beneficios
de Nike (400 millones de ddlares en 1993).

Jeff Ballinger, “Campana de denuncia contra Nike”.

Grupo de las Ocho Naciones G8




